
 

 

 

    

 

顧客視点に立って企画・提案ができる営業担当者の育成にぴったり！ 

 

自社もしくは自身の営業スタイルを認識し、「顧客の抱える不満」や「顧客の問題点は解決出来るか」「顧客の

利便性は高まるか」といった「顧客視点」から発想し、提案書作成から顧客への提案実施ができる能力の習得

を指導します。中堅層営業担当者の受講を歓迎します。 

 

＜研修のポイント＞ 

① 様々な営業スタイルを理解する 

② 顧客が抱える問題の発見～解決支援の手法を理解する 

③ 提案の企画・設計のポイントを理解する 

④ 事例に基づく実践的な提案書作成のポイントを理解する 

日 時 ２０１８年１１月２日・９日・１６日   13：00～17：00 

講座内容 

営業スタイルの種類とその特徴／営業データの分析／顧客のタイプとそれに合わせたクロージン

グ方法／顧客満足度のポイントとレベル／ＰＭＩ法／フェルミ推定／提案の企画・設計のポイント

／提案書作成のポイト／提案実施および説明のポイト 

会 場 北大阪商工会議所 

定 員 15 名（先着順） 最小開催人数５名 

受 講 料 会員様：５，４００円  非会員様：３２,４００円 

 

このセミナーは生産性向上支援訓練のため、ご記入いただいた個人情報は(独)高齢・障害・求職者雇用支援機構へ提出致します。 

お問合せ・お申込み 

北大阪商工会議所 北大阪プラザ 

枚方市大垣内町２丁目１２－２７ ２Ｆ  TEL:072-841-1200／FAX:072-841-1201 

セミナー申込用紙 (申込み締切日：10/1 まで)   FAX:072-841-1201 

事業所名  

所在地  ＴＥＬ  

申込担当者  ＦＡＸ  

(ふりがな) 

氏  名 

 
性別  年齢 

 

北大阪プラザからのお知らせ 
生産性向上支援訓練講座 


